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COMUNICADO DE PRENSA

Contacto: Juan Carlos Matesanz Fecha: 05/03/2014

Teléfono:  +34 915341480 e-mail: jcmatesanz@ejaso.com

PARA SU PUBLICACION : Inmediata

“Los nuevos modelos de coniratacion en el sector. La cotizacion Platts”
TITULAR: Jornada 28 de Febrero 2014

bordar y analizar materias como las consecuencias de la entrada en vigor de
la Ley 11/13, la adecuacion de los contratos actualmente vigentes a la misma,
la colusidn y el abuso de posicion dominante de las principales empresas
petroleras del pais, asi como la responsabilidad patrimonial del Estado frente a
las inminentes reclamaciones tras la Sentencia del Tribunal de Justicia de la Unién
Europea una vez se ha clarificado la repercusion indebida del céntimo sanitario que
grava los hidrocarburos, y un acercamiento a la utilizacion de herramientas del sistema
de precios Platt’s, fue el objefivo de la Jornada de Competencia, organizada por
EJASO el pasado 28 de febrero, en sus oficinas de la céntrica calle Goya de Madrid.

El encuentro, que reunié a destacados académicos, empresarios de estaciones de
servicio y autoridades a nivel nacional e internacional, fue inaugurado por el Socio
Fundador de EJASO, Alfredo Herndndez, quien invité a los presentes a formar parte
activa de la jornada que con éxito se transformé en un espacio de reflexién para tratar
los temas de actualidad relacionados con la Competencia.

Tras sus palabras de bienvenida, se dio paso a la ponencia inaugural, a cargo
del propio Alfredo Herndndez, quien se refirid a las consecuencias de la Ley 11/13,
para los contratos DODOS (abanderados), respecto a la duracién de la exclusiva de
suministro limitada ahora a un ano, prorrogable por otro y otro afno mds como mdximo
y, siempre a instancia y voluntad del empresario, asi como el intento interesado de las
petroleras quienes estdn aprovechando el cambio normativo, para modificar
innecesariamente, la cldusula de precios pactada con tales empresarios, cuando la
misma se estaba referenciando a un precio de compra Platt’s con un delta muy
competitivo.

En este sentido, explicd los novedosos contratos puestos a la firma por las principales
operadoras petroliferas de nuestro pais con ocasidén del cambio normativo y realizd
una detallada exposicion de las diferentes artimanas y ardides contractuales, que
pasan por ‘“cldusulas suelo”, incremento de los deltas en funcidén de promociones o
descuentos impuestos por la compania, o referencia a “precios moda de una
provincia”, etc., en clara colisidn con el espiritu de la Ley y con el régimen de compra
en firme.

El especialista de EJASO, no finalizd su exposicidn, sin resumir antes las importantes
consecuencias que para los confratos CODOS (gestores), conlleva la Resoluciéon del
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pasado 20 de diciembre de 2013 dictada por la CNMC, vy la intimacién inmediata que
dicha autoridad de competencia impone a REPSOL, CEPSA y BP, para fransformar los
confratos de sus respectivas redes a acuerdos en los que el precio de compra del
producto estuviera referenciado a Platt's con un delta.

Ante tal escenario, de profundos e importantes cambios, se razoné que la mejor
medida era el cabal asesoramiento antes de cualquier firma y la anticipacion del
empresario, solicitando una adecuacién del contrato en cuanto la duracién de la
exclusividad y el cumplimiento estricto del resto de condiciones econdmicas.

A confinuacién, se dirigid¢ a los presentes el profesor Titular del departamento
Financiero y Tributario de la Universidad Complutense de Madrid, José Manvuel Aimudi,
quien despeijo los interrogantes sobre el devenir de las reclamaciones derivadas de la
indebida repercusién del llamado “céntimo sanitario”, a raiz de la reciente Sentencia
del Tribunal de Justicia de la Unién Europea de 27 de febrero de 2014, y el modo de
proceder para tal reclamacién por parte, no sélo de transportistas, sino también por los
diferentes empresarios de estaciones de servicio, independientemente de su condicién
de "comisionistas” o “revendedores”.

El broche de la ponencia lo puso, el director de “Mundopetréleo”, distribuidor
autorizado de Informaciones y cotizaciones de Mercados Petroliferos, precios Platt's y
tendencias precios del gaséleo, Miguel Iglesias, quien tratd de disipar los posibles
temores de los empresarios del sector, ante el manejo de los precios Platt’'s en sus
contratos, exponiendo diddcticamente las grandes ventajas de las herramientas que
les brinda el sistema como armas de anticipacién del cierre de los precios Platt's a
fravés de los “Indices MP”, lo que les permitird desarrollar una completa estrategia de
negocio pues el futuro del sector estd en competir por cuidar a los clientes, y ofrecer
los mejores precios como estrategia empresarial.

La jornada finalizd tras abrirse los respectivos turnos de preguntas de los asistentes ante
las temdticas abordadas a la que dieron respuesta los ponentes especialistas. Ante la
afluencia de solicitudes y la necesidad de atender e informar debidamente a los
asistentes, EJASO volverd a celebrar una nueva convocatoria el proximo 21 de marzo.
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